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heatme Warmekissen leasen, mieten oder Pay-per-use:
Moonich bietet Finanzierungsoptionen fir Sitzheizl6sungen

Moonich stellt auf der INTERNORGA 2024 Finanzierungsoptionen fir die Anschaffung von

Sitzheizlésungen heatme vor ++ Fir jeden Gastronomiebetrieb die passende Lésung

Sauerlach, 8. Marz 2024. Neue ldeen, um mehr Umsatz zu generieren, sind gesucht, aber das Geld
fur Anschaffungen ist in vielen Gastronomiebetrieben aktuell knapp. Da bietet Moonich, Anbieter der
energieeffizienten Sitzheizldsungen heatme, gleich doppelt Abhilfe: Mit den Heizkissen heatme
kénnen Cafés, Hotels und Restaurants ihren Gasten mit minimalem Energieeinsatz angenehme
koérpernahe Warme auf inren Terrassen anbieten und den Aufenthalt dort an kiihlen Tagen attraktiver
machen. Damit die Investition auch kurzfristig méglich ist, bietet Moonich nun mehrere

Finanzierungsoptionen an. Folgende Méglichkeiten stehen zur Wabhl.
Leasing

Durch die Brutto-Leasingraten tber einen Zeitraum von 24, 36 oder 48 Monaten wird die
Kapitalbindung fir die gewerblichen Kunden minimal gehalten. Es kdnnen auch individuelle Laufzeiten
vereinbart werden. Nach Ablauf der Grundmietzeit und Zahlung einer Restwertsumme von
Ublicherweise 10 Prozent geht das Eigentum an den Leasingnehmer iber. Diese
Finanzierungsmaglichkeit schont die Liquiditat und erméglicht es, die Sitzheizlésungen sofort zur
Umsatzsteigerung einzusetzen. Fir die attraktiven Konditionen im Rahmen der Teilamortisation

arbeitet Moonich mit einem renommierten deutschen Leasinggeber zusammen.
Mietkauf

Bei dieser Finanzierung handelt es sich um eine Form, die es ermdglicht, sofort wirtschaftlicher
Eigentumer und nach Ablauf einer frei wahlbaren Laufzeit auch rechtlicher Eigentiimer zu werden.
Ahnlich wie beim Leasing, dient das Investitionsprodukt als Sicherheit. Der entscheidende Unterschied
besteht darin, dass die Kunden das Eigentum an den Produkten erwerben und diese in ihrer Bilanz
aktivieren mussen. Ein weiterer Unterschied zum Leasing besteht darin, dass die fallige Umsatzsteuer
auf die Gesamtinvestition zu Beginn der Finanzierung und in einer Summe gezahlt werden muss. Die
monatlichen Raten enthalten lediglich Zinsen und Tilgung fir die Anschaffung. Durch diese
Finanzierungsform wird die Liquiditat des Unternehmens geschont und die Sitzheizldsungen heatme

kénnen sofort zur Erhéhung der Verweildauer und Umsatzsteigerung eingesetzt werden.
Miete

Fur verschiedene Veranstaltungen, sei es fiir einzelne Tage, eine Woche, fir einen ganzen Monat
oder auch die gesamte Saison, bietet Moonich die Méglichkeit, auf einen Mietfundus zuzugreifen.
Gastronomen und Hoteliers kénnen die heatme-Heizlésungen einzeln oder mit einem kompletten

Ladetower mieten - dies sorgt fir angenehme Warme wahrend des Events und ist kostengtinstig.
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Sponsoring

Sponsoring bei heatme bedeutet, dass Markenhersteller die Moglichkeit haben, sich als
"Warmespender" zu positionieren. Das Logo und die Unternehmensfarben des Sponsors kénnen
prominent auf den Heizlésungen erscheinen - entweder gedruckt oder gestickt. Diese Veredelung
kann bereits ab geringer Menge umgesetzt werden. Der Sponsor kann einen Teil oder die gesamten
Kosten Ubernehmen. Zusétzlich kann diese Finanzierung mit anderen Formen kombiniert werden. Die
Kommunikation zwischen Sponsor und Produktion erfolgt Giber den Kunden (zum Beispiel ein

Gastronom), Moonich tbernimmt die Schnittstellenfunktion und liefert das fertige Produkt aus.
Pay Per Use

Eine weitere Moglichkeit zur Refinanzierung ist die individuelle Abrechnung von heatme Heizldsungen
pro Gast/Kunde/Besucher. Durch dieses innovative Konzept kdnnen Gastronomiebetriebe, Hotels und
Veranstaltungen ihren Gasten eine zusatzliche Komfortleistung bieten, indem sie wahrend ihres
Aufenthalts Warme bereitstellen. Diese Dienstleistung wird separat tiber die Eintrittsgebihr, die
Verzehrrechnung oder den Verleih abgerechnet, wodurch neue Einnahmequellen erschlossen
werden. Die Abwicklung der Zahlung sowie eventuelle Kautionen erfolgen direkt durch den Kunden,
was dazu beitragt, die Rentabilitat der Betriebe zu steigern und die Kundenzufriedenheit zu erhdhen.
Dieser Ansatz kann somit nicht nur zur Refinanzierung der Heizldsungen beitragen, sondern auch die

Attraktivitat des Unternehmens fir potenzielle Kunden steigern.

Auf der INTERNORGA 2024 stellt Moonich in Halle B4.0G, Stand 100B aus.

Uber Moonich:

Die Moonich GmbH mit Sitz in Sauerlach bei Miinchen ist ein Spezialist fur elektrische Heizldsungen,
bei denen die Energieeffizienz, Asthetik und Nachhaltigkeit héchste Prioritat haben. Neben den
Infrarotheizstrahlern HEATSCOPE fir den Auf3enbereich sowie den Infrarotheizgerdten HEATSCOPE
ROOMS fir den Innenbereich bietet Moonich akkubetriebene, energiesparende Sitzheizsysteme
heatme an. Nachhaltigkeit wird auch im Unternehmen gelebt. Seit 2022 ist Geschéftsfuhrer Lars
Keussen Mitglied des Unternehmerbiindnisses ,Die Klimaneutralen“ der Energieagentur Ebersberg-
Minchen. Er hat sich damit verpflichtet, bis spatestens 2030 mit Moonich klimaneutral zu sein und
setzt entsprechende Malihahmen um. Klima-Blog von Moonich: www.moonich.de/klima

Weitere Informationen:

heatme: www.heatme.com/gastronomie

Internorga: www.internorga.com

Fur Presse-Ruckfragen:

Ina Ropcke MOONICH Produktkonzepte und -realisierung GmbH
PR Moonich / heatme Kramergasse 32

Gollierplatz 2, 80339 Minchen 82054 Sauerlach

Tel. +49 (0)89 50078815 Tel.: +49 (0)8104 647090

Mobil: 0177 / 381 75 20 E-Mail: mail@heatme.com

E-Mail: info@inaroepcke-pr.de www.moonich.de — www.heatme.com
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